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 Solutions plasturgie
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Nous recherchons notre technico-commercial et référent national pour développer nos solu-

tions plasturgie MOULDPRO avec notamment le systeme flosense et une gamme très large 

d’accessoires pour les transformateurs.

Vos missions:

� Promouvoir nos solutions plasturgie et notre site e-commerce www.mouldshop.fr auprès 

 des transformateurs et de nos prescripteurs

� Assurer le conseil et le support technique auprès de nos clients et prospects en phase 

 projet et en après vente.

� Analyser sans cesse le marché et détecter les potentiels de développement (nouveaux 

 partenariats, nouveaux produits, etc…)

� Planifier  et enregistrer les visites sur un logiciel de CRM

� Participer aux essais, former les utilisateurs et prescripteurs de nos solutions

Vos compétences

� Connaissances techniques dans le domaine de la plasturgie

� Expérience commerciale dans la vente de consommables/périphériques presses

� Autonome, pugnace, goût pour le service et les relations commerciales

� Maitrise de l’informatique et des outils de communication (CRM)

� Anglais (parlé/écrit)

� Déplacements fréquents sur l’Est de la France, candidat basé en Auvergne Rhone-Alpes 

 de préférence

Salaire selon expérience, véhicule, pc, téléphone

Rejoignez les Stavemgers pour partir à la conquête de nouveaux projets !

t.tiberghien@stavem.com
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